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22.11.2022 | Helsinki, Kauppakamarin koulutustilat

Tee tuloksia kilpailuetua johtamalla - 10
ohjetta 22.11.2022

Hybriditoteutus: Teams & Helsinki, Kauppakamarin koulutustilat

Miksi johtaa kilpailuetua?

Kasvun ja kannattavuuden parantaminen tapahtuu kilpailukykyä johtamalla ketjussa:
Muutoskyky -> Kilpailuedut/ kilpailuhaitat -> Suosittelu/ostohalu ->Kasvu ->
Kannattavuus

Miten tätä ketjua voi mitata ja parantaa?

Kenelle:

Valmennus sopii niin isojen kuin pienten yritysten ammattilaisille ja tuo olennaisen
organisaation kehittämisen osaamisen myös julkisomistetuille organisaatioille.

Valmennus perustuu Ratkaisutoimisto Seedin lähes sadalle organisaatiolle tekemään
Kilpailukykyanalyysiin ja niihin liittyvien kehitystoimenpiteiden tietokantaan.

Valmennus sisältää seuraavat osat (3 S):

1. Suunta - Esikysely osallistujille
määrittää osallistujien ja heidän organisaatioidensa tilanteen ja tavoitteet
sekä osallistujien toiveet valmennukselle

2. Sisältö - Hybridivalmennuspäivä 22.11.2022

3. Saavutusten varmistaminen -  Henkilökohtainen etämentorointi 
hyötyjen viemiseksi käytäntöön

Asiantuntijat:

DI, BBA Marko Parkkinen, toimitusjohtaja Ratkaisutoimisto Seedi Oy
TT Juhani Strömberg, advisor Ratkaisutoimisto Seedi Oy
Case: Sakari Viitanen, toimitusjohtaja Fleet Innovation Oy

Hintaan sisältyy koulutuksen ohella koulutusmateriaali ja sparraus

KAUPPAKAMARI KAUPPA



Kuvaus

Tutkitut vastaukset mm. seuraaviin kysymyksiin: 

1.“Olemme päivittämässä strategiaamme. Miten voisimme johtaa
kasvua ja kannattavuutta asiakas- ja henkilöstödatalla? Tarvitsemme
toistettavan metodin.”

2.“Miten voisimme ymmärtää kuinka pärjäämme suhteessa muihin
toimialamme yrityksiin henkilöstö- ja asiakasmarkkinassa?”

3.“Miten terävöittäisimme myyntiargumenttejamme hakemalla
liiketoimintakohtaiset USPit” (Unique selling proposition/point)

4.“Mistä saisimme tarvepohjaista dataa asiakassegmentoinnin
pohjaksi.”

5.“Mitkä ovat “sokeat pisteemme”, jossa henkilöstömme näkee asiat
mahdollisesti eri tavoin kuin asiakkaamme.”

6.“Miten voisimme lisätä houkuttelevuuttamme
työntekijämarkkinassa.”

7.“Olisikohan meillä hinnan noston mahdollisuutta ja mikä olisi oikea
hintahaarukka.”

8.“Tulemme myymään ??? liiketoiminnan. Mitkä olisivat oikeat
myyntiargumentit.”

9.“Miten voisimme kehittää ketteryyttämme ja mitata sitä?”

10. “Miten varmistamme kehityspanoksillemme mahdollisimman
suuren tuoton?”

Ohjelma

Tee tuloksia kilpailuetua johtamalla - 10 ohjetta 22.11.2022 

Aamupala ja ilmoittautuminen 8.45-9.00
Aloitus ja osallistujien tutustuminen 9- 9:30
Kilpailukyvyn johtamisen perusteet ja teoria, Marko 9:30-10:30
Tauko 10:30
Kilpailukyky ja strategian elinkaari, Juhani 10:45- 11:30
Case Fleet Innovation- Kilpailukykyä johtamalla menestykseen, 
Sakari Viitanen 11:30- 12:00
Lounas 12:00
Kilpailukyvyllä johtaminen toiminnoittain: asiakkuudet, myynti, tuotekehitys,
HR, hintataso, johtaminen.
Marko 12:45- 14:00
Tauko 14:00
Käytäntöön johtaminen,  Marko ja Juhani 14:15
Case 2
Päivän yhteenveto ja jatkoaskeleet
Tilaisuus päättyy 16:00
 

 

Asiantuntijat

Marko Parkkinen
Toimitusjohtaja 
Seedi Oy

Juhani Strömberg
Senior Advisor 
Seedi Oy

Sakari Viitanen
Toimitusjohtaja 
Fleet Innovation Oy

Yhteistyössä

Ratkaisutoimisto Seedi Oy

Asiakaspalvelu

09 2286 0360
asiakaspalvelu@kauppakamarikauppa.fi

Peruutusehdot

Ilmoittautumisen voi peruuttaa kuluitta vähintään kaksi (2) viikkoa ennen tilaisuutta. 13–7 vuorokautta ennen peruutetuista ilmoittautumisista veloitetaan 50 %
osallistumismaksusta ja tämän jälkeen peruutetuista ilmoittautumisista veloitetaan koko osallistumismaksu. 

Helsingin Kamari Oy:llä on oikeus peruuttaa koulutustilaisuus ilman korvausvelvollisuutta ilmoittamalla asiakkaalle siitä sähköpostilla viimeistään 4 arkipäivää ennen
tilaisuuden ajankohtaa.

Oikeudet muutoksiin

Pidätämme oikeuden mahdollisiin hinnan- ja ohjelmanmuutoksiin.
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