KAUPPAKAMARI

KAUPPA

23.9.2022 - 02.12.2022 | Seinajoki, Hotelli Sorsanpesa

Hyvaksytty Myyntijohtaja (HMJ) -kurssi 23.9.-
02.12.2022 Seindjoki

Hybriditoteutus: Teams & Seindjoki, Hotelli Sorsanpesa

Jokaisen menestyvan myyntijohtajan eduksi on kouluttautua, verkostoitua ja sparrata
uusia ajatuksia. Hyvédksytty myyntijohtaja -kurssi tarjoaa kaikkea tata —laadukkaan ja
kokonaisvaltaisen kurssikokonaisuuden, nykyaikaiset menetelmat ja
kdytannonlaheisen toteutuksen.

Neliosainen HMJ-kurssi on suunnattu b2b myynninjohtajille tai naista tehtavista
kiinnostuneille.

Kurssi valmentaa osallistujia myyntiorganisaation suorituskyvyn nostamiseen ja
myynnin nykyaikaiseen johtamiseen. Sparraustyyppisen opiskelun lisdksi kurssilla
tehdaan osallistujan toimesta omaan yritykseen myyntistrategia tai pdivitetddn
olemassa olevaa.

Nosta myynnin johtaminen uudelle tasolle ja tule mukaan!

Jakso 1 Myynnin strategia ja suunnittelu 23.9.2022 klo 9-14
Jakso 2 Myynnin tavoitteet ja mittarit 13.10.2022 klo 9-14
Jakso 3 Myyjien johtaminen ja esimiesty6 11.11.2022 klo 9-14
Jakso 4 Myynnin tukeminen 02.12.2022 klo 9-15.30

Kurssi toteutetaan ldhikoulutuksena Seindjoella.

ALKAA SIJAINTI

23.09.2022 09.00 - Hotelli Sorsanpesa,

02.12.2022 16.00 Seindjoki

JASENHINTA, LAHI / ETA HINTA, LAHI / ETA

1875€ /1875 € 2500 € /2500 €
(+alv 24%) (+alv 24%)

Hintaan sisaltyy koulutuksen ohella koulutusmateriaali ja ohjelmaan merkityt tarjoilut.




Kuvaus

Strategisen ajattelun kehittdmisen liséksi kurssilla kdydaan lapi etenkin
myyjien henkiléstojohtamista, myynnin suunnittelua ja myynnin
johtamisen yleisimpia kehityskohteita. Kurssi sopii myos vientimyyntia
tekeville b2b-yrityksille.

Sparraustyyppisen opiskelun lisaksi kurssilla tehddan osallistujan toimesta
oman yrityksen myyntistrategia seka kuullaan 3 eri case-esimerkkia
myynnin johtamisesta ja kdytannoista erilaisissa myyntiorganisaatioissa.

Kurssi on tyyliltdan proaktiivinen ja kurssin aikana osallistujat paasevat
jakamaan kokemuksia ja verkostoitumaan keskenaan. Lisaksi osallistujilla
on kdytdssaan keskusteluryhma seka yhteinen sahkdinen alusta, jossa on
tehtavid, videoita ja muuta oppimismateriaalia myynnin johtamiseen
liittyen.

TAVOITE

Kaytannonladheinen, tiivis ja kokonaisvaltainen koulutus, jonka tavoitteena
on

« valmentaa osallistujat oman myyntiorganisaation johtamiseen

« sparrata ja vahvistaa osaamista nykyaikaisiin menetelmiin myynnin
johtamisessa.

SISALTO

Kurssilla kdydaan lapi

« Myyjien henkilostojohtamista

« Myynnin suunnittelua

« Myynnin johtamisen yleisempia kehityskohteita
« Strategisen ajattelun kehittamista

« Case-esimerkkeja oikeasta elamasta

Kurssilla myos
« Tehddan omalle yritykselle konkreettinen myyntistrategia
« Jaetaan kokemuksia ja verkostoidutaan

MIKSI HMJ-KURSSILLE?

- Antaa uusia evaitd, vinkkeja ja oppeja modernin myynnin johtamiseen.
» Mahdollistaa omien ideoiden sparraamisen muiden kanssa ja
asiantuntijan johdolla.

« Tarjoaa konkreettista apua myyntistrategian laatimiseen.

« Herattdd uusia ajatuksia ja ideoita myynnin asia- ja henkildjohtamisesta.
+ Antaa monipuoliset mahdollisuudet yksil6llisesti: kurssille voi tulla
esimerkiksi haastamaan itsedan, haistelemaan uusia tuulia nykyaikaisista
ratkaisuista, kuten socialsellingisté tai oppimaan parhaista ratkaisuista
kadytannon oppien kautta.

« Tiivis toteutus n. 5 kuukauden aikana, puolen paivén ldhijaksoissa,
mahdollistaa osallistumisen joustavasti tyon lomassa. Ei sitoutumista
pitkaan koulutusjaksoon.

« Hyvaksi todettu konsepti, palaute jo jarjestetyisté kursseista (keskiarvo
4,7)

- Siséltaa koulutusonline.fi videokirjaston kayton kurssin ajan (arvo 395€ +
alv24%)

Paikkoja kurssille rajoitetusti! Paikat tdytetaan
ilmoittautumisjdrjestyksessa.

Jaksot

Tapahtuman nimi Alkaa

Jakso 1: Myynnin strategia ja suunnittelu 23.9.2022  23.9.2022 klo 09:00
SEINAJOKI

Jakso 2: Myynnin tavoitteet ja mittarit 13.10.2022
SEINAJOKI

Jakso 3: Myyjien johtaminen ja esimiestyd
11.11.2022 SEINAJOKI

Jakso 4: Myynnin tukeminen 2.12.2022 SEINAJOKI

13.10.2022 klo 09:00

11.11.2022 klo 09:00

2.12.2022 klo 09:00

Ohjelma

Myynnin strategia ja suunnittelu 23.9.2022 klo 9.00-14.00

« Myyntistrategian laadinta

« Myyntikanavien etsiminen ja valinta

« Myyntiorganisaation rakentaminen

« Myynnin johtamisen erityispiirteet kasvu- ja vientiyrityksessa
« Ohjeet myyntistrategia-tehtavaan

« Case

Myynnin tavoitteet ja mittarit 13.10.2022 klo 9.00-14.00

« Myynnin tekemisen auditointi

« Myynnin ja myyntityon tavoitteiden asettaminen
* Myynnin mittarit ja seurantajdrjestelmat

« Myyjien palkkamallit ja tydsopimukset

« Case

Myyjien johtaminen ja esimiesty6 11.11.2022 klo 9.00-14.00

« Johtamiskdytannot ja johtamisen tyokalut

» Huippuesimies myynnin nakdkulmasta

« Myyjien paivittdinen henkilostdjohtaminen ja valmentaminen
« Myyjatyypit ja motivointi eri tilanteissa

« Case

Oman myyntistrategian palautus viim. 25.11.2022
Myynnin tukeminen 2.12.2022 klo 9.00-15.00

» Myyntia tukeva markkinointi

« Social Selling

« Myyntiorganisaation tehon nostaminen

« Myyntia tukeva muu henkil6st6

« Strategiatehtdvien esittely
« Yhteenveto ja padtossanat, todistusten jakaminen

Paattyy
23.9.2022 klo 14:00

13.10.2022 klo 14:00
11.11.2022 klo 14:00

2.12.2022 klo 15:30



Asiantuntijat

Mikko Isoniemi
Kehitysjohtaja

Veikko Moilanen
Toimitusjohtaja

Ville Orrenmaa
Toimitusjohtaja

Etela-Pohjanmaan kauppakamari

06 429 8100
ep@kauppakamari.fi

Peruutusehdot

limoittautumisen voi peruuttaa kuluitta vahintaan kaksi (2) viikkoa ennen tilaisuutta. 13-7 vuorokautta ennen peruutetuista ilmoittautumisista veloitetaan 50 %
osallistumismaksusta ja tdmén jalkeen peruutetuista ilmoittautumisista veloitetaan koko osallistumismaksu.

Eteld-Pohjanmaan kauppakamarilla on oikeus peruuttaa koulutustilaisuus ilman korvausvelvollisuutta ilmoittamalla asiakkaalle siitd saéhkdpostilla viimeistaan 4 arkipdivaa
ennen tilaisuuden ajankohtaa.

Oikeudet muutoksiin

Pidatamme oikeuden mahdollisiin hinnan- ja ohjelmanmuutoksiin.
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